
 
 

 

 

 

Περιγραφή Θέσης: Στελέχη τμήματος πωλήσεων 

Κωδικός: SALES1302 

 

Η Γ.Δ ΡΟΥΣΣΑΚΗΣ Α.Β.Ε.Ε. μια από τις μεγαλύτερες εταιρείες εμπορίας συσσωρευτών μολύβδου 

στην Ελλάδα, αναζητά στελέχη για την ανάπτυξη του δικτύου πωλήσεων σε ολόκληρη την Ελλάδα. Πιο 

συγκεκριμένα η εταιρεία αναζητά: 

 Υπεύθυνο πωλήσεων συσσωρευτών φωτοβολταϊκών εφαρμογών (Trojan)  

 Υπεύθυνο ανάπτυξης δικτύου Φορτιστών συσσωρευτών μολύβδου (CTEK) 

 Υπεύθυνο ανάπτυξης δικτύου συσσωρευτών οχημάτων (Suntech,  ACDelco) 

Περιγραφή αρμοδιοτήτων: 

 Ενεργή συμμετοχή στην ανάπτυξη και διεύρυνση του B2B δικτύου πωλήσεων της εταιρείας 

 Παρακολούθηση ανταγωνισμού και τάσεων αγοράς 

 Επίτευξη στρατηγικών και εμπορικών στόχων 

 Εντοπισμός και επίλυση προβλημάτων 

 Εφαρμογή της εμπορικής και πιστωτικής πολιτικής στο σύνολο του πελατολογίου 

Οι κατάλληλοι συνεργάτες θα πρέπει να διαθέτουν τα εξής χαρακτηριστικά: 

 Τουλάχιστον 3 έτη εμπειρία στον κλάδο των συσσωρευτών μολύβδου (θα προτιμηθεί εμπειρία στον 

κλάδο των αυτοκινήτων, της βιομηχανίας, των ανανεώσιμων πηγών ενέργειας και της ναυτιλίας) 

 Απόφοιτοι  ΤΕΙ – ΑΕΙ Τεχνικής κατεύθυνσης  

 Άδεια οδήγησης I.X 

 Καλή γνώση Αγγλικών (προφορικά & γραπτά). 

 Καλή Γνώση Η/Υ. 

 Πολύ καλή επικοινωνιακή και διαπραγματευτική ικανότητα 

 Προσήλωση στους στόχους. 

 Διαθέσιμοι για ταξίδια 

 Θετικό πνεύμα συνεργασίας.  

H εταιρία προσφέρει: 

 Προοπτικές εξέλιξης σε μια δυναμική εταιρεία 

 Ανταγωνιστικό πακέτο αποδοχών σύμφωνα με τα προσόντα και την εμπειρία 

 Bonus επίτευξης εταιρικών στόχων 


